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Cari imprenditori e titolari di aziende vitivinicole, il
momento & ora. E tempo di guardare oltre i vigneti e le vostre
cantine. E il momento di concentrarsi su cid che realmente pud
fare la differenza nella vostra azienda: 1l’enoturismo e,
soprattutto, le persone che lo rendono possibile.

La vendita diretta attraverso 1l’enoturismo non e solo una
transazione commerciale, €& un’esperienza, un viaggio che
inizia molto prima del sorso di vino e continua ben oltre.

Investire in strutture imponenti, tecnologie all’avanguardia e
strategie di marketing sofisticate e senza dubbio importante.
Ma senza le persone giuste a valorizzarle, a condividerle con
entusiasmo e competenza commerciale con il pubblico, rimangono
semplicemente potenziali inespressi.
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Leggi anche: Le sfide dell’hospitality manager nella vendita
di vino

Ma affinché questo investimento frutti, e
necessario che la convinzione parta da
vol, imprenditori.

Qui entra in gioco la vostra visione, cari leader del vino.
Prima di pensare a espandere cantine o modernizzare sale di
degustazione, chiedetevi: chi sta percorrendo questi vigneti
con 1 nostri visitatori? Chi sta trasformando una semplice
degustazione 1in un’esperienza indimenticabile? Chi sta
trasmettendo la nostra passione e conoscenza? Chi si occupa di
vendere il mio vino in azienda?

Investire in queste persone, formarle, motivarle, e
soprattutto crederci, e 1l’investimento piu redditizio che
possiate fare. Non parliamo di semplici costi, ma di
investimenti nel futuro della vostra azienda e nella potenza
dell’esperienza umana.

La sfida e questa: trasformare ogni collaboratore in un
ambasciatore del vostro vino, in grado di incantare, educare
e, si, vendere. Ma vendere non solo bottiglie, vendere storie,
emozioni, connessioni. Questo e il potere dell’enoturismo
guidato dalle persone.

Valorizzare 1le persone significa investire nella 1loro
formazione, riconoscere il loro contributo, incentivare 1la
loro crescita.

L’enoturismo e il futuro, un modo per aprire le porte del
vostro mondo a un pubblico sempre piu ampio e interessato. Ma
ricordate: le porte le aprono le persone, non le strutture.
Credete nelle vostre squadre, investite su di loro e guardate
come trasformeranno ogni visita in un’opportunita di vendita,
di racconto, di passione condivisa.
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Il viaggio verso il successo dell’enoturismo inizia con voi,
cari imprenditori. Siate i primi a credere, a investire, a
valorizzare. Il resto seguira, un bicchiere alla volta.



