Dal Cin acquisisce Fusiodn
Vinica ed entra in Spagna con
Dal Cin Iberica

scritto da Redazione Wine Meridian | 22 Luglio 2026

Dal Cin S.p.A. acquisisce la maggioranza di Fusidn Vinica,
distributore spagnolo dei propri prodotti enologici, dando
vita a Dal Cin Iberica SL. L’operazione rafforza la presenza
del gruppo nella Rioja e punta a un’espansione su tutto il
mercato iberico, migliorando logistica, supporto tecnico e
commerciale per 1 clienti locali del settore vinicolo.

Dal Cin S.p.A. (Dal Cin), societa specializzata nella ricerca
applicata e nella produzione di tutta la gamma delle
specialita enologiche (additivi e coadiuvanti per 1la
produzione vinicola), consolida la propria presenza in Spagna
con 1l’acquisizione di Fusién Vinica, societa spagnola con sede
a Haro nella Rioja, gia distributore dei prodotti Dal Cin da
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diversi anni e presente ad oggi soprattutto nelle zone di La
Rioja, Pais Vasco, Navarra, Catalunya e Aragon, con
prospettive di crescita anche nella restante parte della
Spagna.

L’operazione, che vede Dal Cin entrare in larga maggioranza
nel capitale della Societa spagnola, si inserisce nel percorso
di rafforzamento commerciale e industriale di Dal Cin e
rappresenta un passaggio strategico volto ad accelerare
1l’espansione del gruppo nel mercato Iberico. Ponendosi in
prima linea nei rapporti con gli utilizzatori finali deil
propri prodotti, Dal Cin garantira una migliore logistica, ma
soprattutto un miglior supporto commerciale e tecnico alla
clientela del territorio, valorizzando prodotti e competenze
con potenziali benefici in termini di sviluppo dei ricavi e
presidio del mercato.

La societa ha preso il nome di “Dal Cin Iberica SL” e il
Consiglio di Amministrazione sara composto da Lorenzo Dal Cin
(Presidente), Pietro Vallardi (CEO) e José Maria de la Fuente
Guitart (gia Amministratore Unico con la precedente ragione
sociale, che avra deleghe commerciali).

Lorenzo Dal Cin, Presidente di Dal Cin Iberica, esprime la sua
soddisfazione: “E con orgoglio che celebriamo insieme questa
acquisizione in Spagna che ci consente di entrare direttamente
sul territorio. Guardiamo al futuro con la ferma volonta di
accogliere nuove sfide e proseguire il nostro percorso di
crescita sul mercati esteri continuando a mettere a
disposizione del mercato tutto il nostro know-how, combinando
innovazione e tradizione, e implementando un Gruppo capace di
competere a livello globale”.

Pietro Vallardi, CEO di Dal Cin Iberica, dichiara: “Questa
operazione conferma la fiducia di Dal Cin nella propria
strategia di crescita sui mercati internazionali, anche in un
contesto di settore non semplice. Negli ultimi mesi abbiamo
analizzato in profondita il mercato spagnolo, individuando uno



scenario complesso, ma ricco di opportunita di business ancora
inespresse — sia sul fronte del prodotto, con importanti
margini per far conoscere l’eccellenza di un brand produttore
come il nostro, sia su quello del servizio dove vogliamo
costruire un modello di prossimita capace di ridurre 1la
distanza tra enologo e fornitore, favorendo un dialogo diretto
e continuativo con la cantina.”

Per Dal Cin 1l'’operazione consente di entrare direttamente in
Spagna e poter cosl rendere piu assidua ed efficiente la
distribuzione dei propri prodotti enologici. La Rioja e per
molti la regione vinicola piu celebre della Spagna,
fondamentale per aver introdotto il sistema di classificazione
basato sull’invecchiamento in botte, e rappresenta un
territorio espressione di alcuni vini premium molto
riconosciuti.

Punti chiave

1. Acquisizione strategica: Dal Cin entra in maggioranza
nel capitale di Fusidn Vinica, distributore storico in
Spagna.

2. Nuova societa: nasce Dal Cin Iberica SL, guidata da
Lorenzo Dal Cin e Pietro Vallardi.

3. Espansione territoriale: il gruppo punta a crescere
oltre le regioni gia presidiate, verso 1’intera Spagna.

4. Supporto ai clienti: 1’ingresso diretto sul mercato
migliora logistica, assistenza tecnica e dialogo con le
cantine.

5. Governance rinnovata: José Maria de la Fuente Guitart
resta nel CdA con deleghe commerciali.






