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Organizzata,
Relazionale,
Orientata al Cliente

Livello: Middle
BACK OFFICE
COMMERCIALE

WINE & BEVERAGE ' Formazione: Laureain
Gastronomia, Ospitalita e Territori -
indirizzo Enologico; Diploma

id. 44850 ) Sommelier AlS

Residenza: Provincia di Pordenone

Lingue: inglese B2, spagnolo B1

In questa rubrica troverai le presentazioni di alcuni
candidati provenienti dal mondo del vino che:

» sono stati colloquiati di recente dai nostri recruiter;

=sono stati valutati positivamente sotto il profilo
professionale e personale;

»sono interessati a valutare una nuova opportunita
lavorativa.

E 1i abbiamo scelti per te.
BACK OFFICE COMMERCIALE

= Livello: Middle
= Residenza: Provincia di Pordenone
= Formazione: Laurea in Gastronomia, Ospitalita e


https://www.winemeridian.com/winepeople-talent/profilo-settimana-novembre-2026-back-office-commerciale/

Territori — indirizzo Enologico; Diploma Sommelier AIS
= Lingue: inglese B2, spagnolo Bl

Organizzata, Relazionale, Orientata al Cliente

Professionista con esperienza nel back office commerciale e
una formazione specifica nel settore enologico, attualmente
inserita in una realta che distribuisce vini, distillati e
liquori prevalentemente al canale Ho. Re. Ca. Si occupa della
gestione degli ordini di clienti e fornitori, del controllo
delle fatture di acquisto, dell’aggiornamento dei listini
commerciali e della gestione della documentazione di vendita,
inclusi DDT, resi e movimentazioni di merce.

Nel ruolo attuale si interfaccia con clienti, agenti
commerciali e logistica, seguendo le

problematiche legate alla disponibilita dei prodotti, alle
spedizioni e alla corretta evasione degli ordini. Ha maturato
inoltre una precedente esperienza pluriennale nella gestione
di un punto vendita, sviluppando capacita organizzative,
attenzione al cliente e sensibilita commerciale. La laurea a
indirizzo enologico e il diploma di sommelier AIS completano
il profilo, unendo competenze operative e conoscenza del
prodotto.

E interessata a valorizzare la propria esperienza in una
realta del mondo vitivinicolo o wine & beverage, idealmente in
un ruolo di back office commerciale, customer service o
supporto alla rete vendita. Pu0 rappresentare una risorsa per
cantine, produttori e distributori che cerchino una figura
capace di coordinare i flussi commerciali e logistici, con una
conoscenza del settore vino che va oltre la sola componente
amministrativa. Valuta opportunita entro circa 40 minuti di
percorrenza dalla provincia di Pordenone.

Per maggiori informazioni sul profilo selezionato e sui nostri
servizi di recruiting, scrivi una mail a:



barbara.vedolin@winepeople-network.com.
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